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Statements ausgewadhlter Referenten

,An outstanding conference on Smart Home with
many interesting speakers and experienced Smart
Home Experts!"

Krzysztof Banasiak
Chief Product Manager
FIBARO, Poznan, Polen

.Der Smart Home Markt gewinnt aktuell deutlich an Fahrt
- Wir berichten von unseren Erfahrungen bei der Entwicklung

never Geschéftsmodelle fur Versicherungen."

Rolf Mertens

Leiter Privatkunden Haftpflicht-
und Sachversicherungen

Ergo Group AG, Dusseldorf

~Der Smart Home Kongress bietet eine ideale
Netzwerk-Plattform, um voneinander zu lernen,
wie wir von reinen Stromverbrauchern zu
smarten Stromverwendern werden kénnen."

Dr. Christian Bogatu
CEO
Fresh Energy GmbH, Berlin

,Ein spannendes Event, dass den Fokus auf eine kritische
Auseinandersetzung mit dem Status quo, den bisherigen Key
Learnings und den Perspektiven in der Smart Home
Marktentwicklung setzt!"

Oliver Rilling

Leiter Strategisches
Produktmarketing

Somfy GmbH, Rottenburg

,TOP Smart Home Experten aus Industrie und Handel diskutieren
verschiedenste Geschdftsmodell-Optionen und geben vertiefte
Einblicke in ihre Erfahrungen beim Aufbau von Smart Home &
Living Plattformen, Produktangeboten und Mehrwertdiensten."

Dr. Bernd Kotschi
Managing Director
KOTSCHI CONSULTING,
Wiesbaden

LEine tolle Gelegenheit, sich Uber die Smart Home Vermarktungs-
konzepte von Industrie und Handel zu informieren und sich mit
erfahrenen Smart Home Experten auszutauschen."

Dr. Marius Lissautzki
CEO & Co-Founder
Tink GmbH, Berlin




Einladung

Die Akzeptanz fUr Smart Home-Produkte bei Privatkunden steigt und Unternehmen erkennen
verstarkt das hohe Wachstumspotenzial fUr den Smart Home-Markt. Und dennoch treffen
Kundennachfrage und Angebot immer noch nicht so zusammen, dass der Durchbruch zum
Massenmarkt gelingt. Wo liegen die Ursachen hierfUr? Einerseits wissen Kunden nicht, an wen
sie sich wenden sollen, da es den einen Ansprechpartner Uber alle Smart Home-Anwendungen
hinweg nicht gibt. Andererseits scheinen Handel und Handwerk passiv auf den Kundenansturm
zu warten. Dabei ware es wichtiger, Gewerke Ubergreifend zu kooperieren und Kompetenzen
zu buUndeln.

Wir von Bayern Innovativ, Vogel Communications Group und Smart Home Initiative Deutschland
wollen mit gutem Beispiel vorangehen und fusionieren deshalb unsere Konferenzen fUur SMART
HOME | SMART BUILDING | SMART LIVING. Unser gemeinsamer SMART HOME KONGRESS
dient auch fur alle Teilnehmer als Netzwerk-Plattform, um Kontakte fUr Kooperationen zu
finden und sich einen Wissensvorteil fUr bessere Marktchancen zu erschlie3en.

Getreu dem Motto des Kongresses ,Lernen von denen, die erfolgreich sind", konnten wir von
zahlreichen Firmen, die den Smart Home Markt aktuell mafRgeblich mitgestalten, GrUnder,
GeschaftsfUhrer und Entscheidungstrager als Redner gewinnen.

Wir freuen uns, auch Sie in NUrnberg beqgrifRen zu dirfen.

JUrgen Frickinger GUnther Ohland Hendrik Harter
Bayern Innovativ GmbH SmartHome Initiative Vogel Communications
NUrnberg Deutschland e.V. Group GmbH & Co. KG
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Dienstag 23. Oktober 2018

Plenum | Vortrdge | Abendempfang

Registrierung und Besuch der Fachausstellung
Plenum | Smart Home in die Erfolgsspur bringen

Mittagspause in der Ausstellung

Parallele Sessions

Smart Home Erfolgsstories loT Technologien und Plattformen

Kaffeepause in der Ausstellung

Parallele Sessions

Smart Home im Handel erfolgreich machen Datenmonetarisierung vs. Datensicherheit

Abendevent in der Ausstellung

Mittwoch 24. Oktober 2018

Parallele Sessions | Abschluss-Plenum

Imbiss in der Ausstellung

Parallele Sessions

Geschaftsmodelle vs. Wertschopfung

Was kann Gberhaupt funktionieren? Partner-Netzwerke fir die Bauwirtschaft

Kaffeepause in der Ausstellung

Parallele Sessions
Gesundheit im Smart Home

Energieeffizienz im Smart Home

Mittagspause in der Ausstellung

Abschluss-Plenum | Top Erkenntnisse for den Markterfolg. Jetzt Umsetzen

Get-together in der Ausstellung



Dienstag 23. Oktober 2018 Dienstag 23. Oktober 2018

14:30 Parallele Sessions

Smart Home Erfolgsstories loT Technologien und Plattformen
The way to success on the international :
From smart home to smart companion
Smart Home market T. B B Manvuel Melles
Krzysztof Banasiak Head of New Business & Partner
Chief Product Manager Management Consumer loT
FIBARO, Poznan, Polen Deutsche Telekom Qivicon, Darmstadt

Smartes Energiemanagement -

Sektorkopplung mit KNX IoT SchlUsselerkenntnisse im Aufbau & Betrieb
Heinz Lux von Smart Home Plattform Technologien
CEO Dr. Michael Westermeier

KNX Association, BrUssel, Belgien Senior Manager Produktentwicklung

Innogy SE, Essen

Von der Smart-Home-Produktentwicklung
bis zur Markt- und Kundenakzeptanz [ | .I Von der Smart Home Plattform
Georg Hermann . zum Ecosystem
VP New Business Development oz Ingo Butterweck
Devolo AG, Aachen Sales Director D-A-CH
mozaiq operations gmbh, MUnchen
Von der Rollladensteuerung
zum komplexen System Smart Living as a Service-
Oliver Rilling Platform & Marketplace
Leiter Strategisches Produktmarketing Mehmet Arziman
Somfy GmbH, Rottenburg CEO & Co-Founder

Home-IX UG, Stuttgart

10:00 Registrierung und Beginn der Ausstellung 16:00 Kaffeepause in der Ausstellung

10:45 BegriBung und thematische EinfUhrung
Dr. Rainer SeBner, GeschaftsfUhrer, Bayern Innovativ GmbH, NUrnberg

bayern ) innovativ Jurgen Frickinger, Teamleiter Technologie, Bayern Innovativ GmbH, NUrnberg 16:30 Parallele Sessions

11:00 Plenum | Smart Home in die Erfolgsspur bringen
Smart Home im Handel erfolgreich machen Datenmonetarisierung vs. Datensicherheit
KEYNOTE: 20 Jahre Smart Home - Wo stehen wir heute?
Gunther Ohland, Mitgronder und Vorstandsvorsitzender, SmartHome Initiative Deutschland e. V., Berlin .
Kundenakzeptanz von Croud-Services- VAILLANT GROUP Wie die API-Okonomie dem
KEYNOTE: Global Smart Home Experts Monitor 2018 - Perspektiven von 220 internationalen Plattformen in der S-m?rt Home- g;?::ﬁ?fii::::llie:;rgeli:ﬁ:e
Smart Home Experten aus Industrie und Handel zu Geschaftsmodellen, Plattformstrategien, \éﬁ:gtaig:\tl\’/?gttaem Beispiel von Mila.com Philiop Fudickar 9
Partnering-Konzepten und Vertriebskandlen CEO & Co-Founder Headpgf loT Program
Dr. Bernd Kotschi, Managing Director, KOTSCHI CONSULTING, Wiesbaden Mila AG, ZUrich, Schweiz VAILLAND GROUP, Remscheid
INTERAKTIVE WORKING SESSION: . Smart Home Vermarktung Uber Online- API-basierte Geschaftsmodelle und
Smart Home jetzt endlich in die Erfolgsspur bringen! Kansle - Herausforderungen und Data Sharing im Energy Management
+ Moderation: Tom Kirsten | Dr. Bernd Kotschi Erfolgsrezepte Jocheq Bornemann
I Dr. Marius Lissautzki Executive VP Energy Portal
= Georg He.rmann VP New Business Development, devolo AG CEO & Co-Founder, Tink GmbH, Berlin >MA Technology AG. Niestetal
= Dr. Marius Lissautzki, CEO & Co-Founder, Tink GmbH :

: : ~ ; . Anwendungsfelder und Perspektiven
= Rolf Mertens, Leiter Privatkunden Haftpflicht- und Sachversicherungen, Ergo Group AG ¢yzuave europe  Smart Home im Fachhandel: Aufbau der Smart I-glome & Living Blgckchain
= Manuel Melles, Head of Partner & Quality Management, Deutsche Telekom Qivicon einer eigenen Fachhandelsmarke CryptoPeco
= Oliver Rilling, Leiter Strategisches Produktmarketing, Somfy GmbH Mike Lange Dr. Ali Asghar Nazari Shirehjini
= Dr. Michael Westermeier, Senior Manager Produktentwicklung, Innogy SE Managing Director, Z-Wave Europe GmbH, CEO, Networked Products and Marketing

» Podiums-Expertenrunde im interaktiven Austausch mit dem Fachpublikum. Hohenstein-Ernstthal GmbH, Darmstadt
» Experten beziehen in ,Whiteboard-Sessions" Stellung zu den branchenspezifischen Kernproblemen
und Herausforderungen. Erfolgsrezepte bei der Vermarktung Data Security & Privacy:
» Teilnehmer kénnen eigene Erfahrungen und Statements in die ,Whiteboard-Sessions" und per junger Smart Home Marken Sr_n_owstopper .|m Smart Home?
Live-Voting einbringen Florian Hutterer i GUnther Martin
! CEO & Founder, NonPlusUItra, Wien, Osterreich CTO, TUV-Rheinland i-sec GmbH, Kéln

13:00 Mittagspause in der Ausstellung 18:00 Abendevent in der Ausstellung



Mittwoch 24. Oktober 2018 Mittwoch 24. Oktober 2018

09:00 Imbiss in der Ausstellung

09:30 Parallele Sessions

Geschaftsmodelle vs. Wertschépfung

Was kann Gberhaupt funktionieren? Partner-Netzwerke fir die Bauwirtschaft

20 Smart Home Geschaftsmodell-Typen auf Smart Home heute und

11:00

dem Profstand

Dr. Bernd Kotschi

Managing Director

KOTSCHI CONSULTING, Wiesbaden

Smart Home Partner Allianz - Mehr Ak-
zeptanz beim Kunden

Sascha Beverungen

Program Manager eNet Smart Home eNet
SMART HOME (Gira/Jung), Radevormwald

Wie Versicherungen Mehrwert for Smart
Home schaffen

Rolf Mertens

Leiter Privatkunden Haftpflicht- und Sach-
versicherungen, Ergo Group AG, DUsseldorf

Smart Home Service Geschaftsmodelle

zwischen Grohe und Versicherungspartnern

Helmut Rieger

Business Development Manager

Digital Innovations, GROHE Deutschland
Vertriebs GmbH, Porta Westfalica

Kaffeepause in der Ausstellung

Ausblick auf die Zukunft

Klaus Dieter Schwendemann
Marketingleiter

WeberHaus GmbH & Co. KG, Rheinau

Vom Gashahn zum ,self powered loT" -
wie Gewerbeimmobilien smart werden
Andreas Schneider

CEO, EnOcean GmbH, Oberhaching

smart home - smart education

Wili Meyer

Seminarleiter und Leiter des
Bildungszentrums, Innung fUr Elektro-
und Informationstechnik, NUrnberg

Smart vernetzt zwischen Bau und
Energie

Tobias Dirscherl

Projektmanager

ENERGIEregion e.V., NUrnberg

11:30 Parallele Sessions

Gesundheit im Smart Home Energieeffizienz im Smart Home

13:00 Mittagspause in der Ausstellung

)

Medizintechnik-Netzwerk fir
Innovationen

Dr. Matthias Schier

CEO, Forum MedTech Pharma e.V.,
NUrnberg

Von Smart Things zu

Smart Living & Connected Services
Roland Hueppmeier

Product Area Connected Life, Bosch
Healthcare Solutions GmbH, Waiblingen

Connected Health im Smart Home: Best-
Practice & ZukUnftige Anforderungen
Stefan Winter

Senior Scientist, Chronic Disease
Management, Philips GmbH Innovative
Technologies, Aachen

Smart Healthcare Technologien und
Anwendungen fir Self Quantification
und Remote Diagnostics

Ulrich Schulze Althoff

Chief Digital Officer, Medisana Space
Technologies GmbH, DUsseldorf

Smarter Hausnotruf? Mit Sicherheit!
Stefan Gohler

Vertriebsleiter D/A/CH,

Tunstall GmbH, Telgte

Neue Energy Services auf
Basis von Disaggregation

Dr. Christian Bogatu

CEO, Fresh Energy GmbH, Berlin

Smart Home - Konsumenten zUnden
2. Stufe beim Klimaschutz

Tanja Loitz

CEO, CO20nline GmbH, Berlin

Das zellulare Energiesystem nutzt

Home Energy Management

Dr. Gerhard Kleineidam

Co-Chair VDE Arbeitskreis Energieversor-
gung 4.0, VDE Verband der Elektrotechnik
Bezirksverein Nordbayern e.V., NUrnberg

Hubert Golle
Product Manager
Robotina d.o.o., Kozina, Slowenien

Von der Smart Energy Plattform zum
Smart Energy Ecosystem

Joscha Kéllner

Co-Founder &

Head of Sales and Business Development
Kiwigrid GmbH, Dresden

16:00

Abschluss-Plenum | Top Erkenntnisse fUr den Markterfolg. Jetzt Umsetzen

IMPULSVORTRAG:

TOP Erkenntnisse aus der Praxis mit dem ,Healthy Home"

eine Kooperation von

Prometheus Bau-Marketing.community | somfy GmbH | Schwérer Haus GmbH |
Velux Deutschland GmbH | Vaillant Deutschland GmbH & Co.KG | Braas GmbH

EXPERTENRUNDE MIT FEEDBACK AUS DEM FACHPUBLIKUM:
TOP Erkenntnisse aus den Fachsessions
-> for Hersteller
Thomas Jdger, Jéger Direkt, Reichelsheim
-> for Systemhauser
Peter Borowski, SmartHome Designer, Krefeld
-> fOor den Fachhandel
Norman Bartusch, EBH Euro Baubeschlag Handel AG, Wuppertal
-> fOr das Handwerk
Roland Willrich, Handwerkskammer OWL Bielefeld

ABSCHLUSS-IMPULS

Die Umsetzung der Top Erkenntnisse fir den Markterfolg
Gunther Ohland und Alexander Schneider-Schaper
Smart Home Initaitive Deutschland e. V.

Get-together in der Ausstellung



Fachausstellung Sponsor

Aussteller beim Smart Home Kongress:
= TUV Rheinland i-sec GmbH, KéIn

® Braas GmbH, Oberursel
® Conrad Connect GmbH, Berlin
= H2 Smart Home, Riemerling

= hubware AG, Bern (CH)

® |GT- Institut fur Gebdudetechnologie Partner
GmbH, Ottobrunn

= PipesBox GmbH, Rostock ' !

= PM DM GmbH, Villingen-Schwenningen \ \

= Robotina d.0.0., Kozina (SVN) = /—’\r

m Rockethome GmbH, Kdéln

» Somfy GmbH, Rottenburg Pharm
® Vaillant Deutschland GmbH & Co.KG, Remscheid
= Werit-Kunststoffwerke W. Schneider GmbH &

Co., Altenkirchen

® Zennio Deutschland GmbH, Bad Endbach

Die Ausstellung ist ausgebucht

Abendevent

Programmm ab 18 Uhr:

s Sektempfang

= Loungemusik
DJ Alma

s BegrifBung

m Barbecue auf der Dachterrasse
der DESIGN OFFICES

m Kurioses und Magisches
rund um das Smart Building

Prof. Michael Krédel Medienpartner
IGT- Institut fUr Gebdudetechnologie GmbH

" s ames MEDIA: HOME&SMART

" Partymusik
DJ Alma




Veranstaltungshinweise

www.smarthomekongress.de

Tagungsort
Design Offices
Konigstorgraben 11
90402 NuUrnberg

Tagungszeit

Dienstag, 23. Oktober 2018

10:00 - 18:00 Uhr Vortrage und Fachausstellung
18:00 - 22:00 Uhr Abendempfang

Mittwoch, 24. Oktober 2018
09:00 - 17:00 Uhr Vortrdge und Fachausstellung

Anmeldeschluss
16. Oktober 2018

Teilnahmebeitrag fur einen Tag:

Wirtschaft | AuBeruniversitare Forschung € 464,10
Hochschule / Mitglied Smart Home Initiative Deutschland e.V. € 278,46
Mitglied Forum MedTech Pharma e.V. € 371,28
Student (studentenausweis erforderlich) € 59,50
Teilnahmebeitrag fUr beide Tage:

Wirtschaft | AuBeruniversitare Forschung € 654,50
Hochschule / Mitglied Smart Home Initiative Deutschland e.V. € 392,70
Mitglied Forum MedTech Pharma e.V. € 523,60
Student (Studentenausweis erforderlich) € 83,30

Alle Preise zzgl. 19% MwSt.

Anmeldebedingungen
Inkl. Dokumentation, Imbiss, Erfrischungsgetranke

Nach Eingang Ihrer Anmeldung erhalten Sie eine Bestatigung an lhre E-Mail-Adresse. Die Rechnung wird separat an lhre Postadresse
versendet. Die Stornierung (nur schriftlich) ist bis 7 Tage vor Veranstaltungsbeginn kostenlos moglich, danach wird die Halfte des Teil-
nahmebeitrages erhoben. Bei Nichterscheinen oder Stornierung am Veranstaltungstag wird der gesamte Teilnahmebeitrag fallig. Gerne
akzeptiert die Bayern Innovativ ohne zusatzliche Kosten einen Ersatzteilnehmer. Anmeldung als Student nur mit Kopie bzw. Upload (pdf
oder Bilddatei) eines gultigen Studentenausweises moglich. Bayern Innovativ behalt sich unvermeidliche Programmaé&nderungen vor. Es
gelten die Allgemeinen Geschaftsbedingungen der Bayern Innovativ GmbH sowie die Datenschutzerkldrung:

www.bayern-innovativ.de/agb ; www.bayern-innovativ.de/datenschutz

Die Bayern Innovativ GmbH erhebt lhre Adressdaten ausschlieBlich zum internen Gebrauch. Méchten Sie zukUnftig keine weiteren Informa-
tionen erhalten, teilen Sie dies bitte mit unter: datenbank@bayern-innovativ.de oder telefonisch +49 911-20671-173. Auf der Veranstaltung
wird Foto- und Filmmaterial angefertigt. Wir informieren die Teilnehmer(innen), dass evtl. auch ihre Person aufgenommen und dass das
Bildmaterial zur redaktionellen Berichterstattung verwendet werden kann. Informationen zur Datenverarbeitung finden Sie hier:

www.bayern-innovativ.de/info-datenschutz

Anfahrt | Parken
www.smarthomekongress.de/kontakt-und-anfahrt

Konzeption und Gesamtkoordination Organisation

Bayern Innovativ GmbH Bayern Innovativ GmbH
Jurgen Frickinger Kathrin Schuberth
frickinger@bayern-innovativ.de T +49 911-20671-184

T +49-911-20671-160 Am Tullnaupark 8

90402 Nurnberg
anmeldung@bayern-innovativ.de

WERBERSBUERO.DE 18113 | BILDNACHWEIS: Bayern Innovativ GmbH, Design Offices GmbH





